
第 版 综合新闻

12月9日，中国邮政储蓄银行在北京举办新闻发布会宣
布，在党中央、国务院的关心下，在财政部、人民银行、银监会等
部委的指导下，在中国邮政集团公司的支持下，邮储银行引进战
略投资者工作，已于日前正式获得银监会批准，实现了从中国邮
政集团公司单一股东向股权多元化的成功迈进。

邮储银行综合考虑了战略协同、交易价格、财务实力、品牌
影响力等因素，引进10家战略投资者。这些战投涵盖三种类
型，包括6家国际知名金融机构:瑞银集团、摩根大通、星展银
行、加拿大养老基金投资公司、淡马锡、国际金融公司；2家大型
国有企业:中国人寿、中国电信；2家互联网企业:蚂蚁金服、腾
讯。此次战略引资，全部采取发行新股方式，融资规模451亿
元，发行比例16.92%。

据了解，邮储银行此次引进战略投资者，呈现出战投数量
多、机构类型广、合作领域宽的特点。根据相关统计，本次引资
是中国金融企业单次规模最大的私募股权融资，也是近五年来
中国金融企业规模最大的股权融资。

中国邮政储蓄银行董事长李国华表示，邮储银行已迈出改
革发展的关键一步，将借助成功引战的东风，持续深化改革，加
快转型发展，积极培育差异化竞争优势，努力打造一家特色鲜明
的一流大型零售商业银行。

八年磨剑：

坚持商业可持续的普惠金融发展道路

中国邮政储蓄银行于2007年3月成立，是在改革原有邮政
储蓄管理体制基础上设立的一家大型国有商业银行。邮储银行
的前身邮政储蓄，历史可以上溯到1919年开办的邮政储金业务
和专设的邮政储金局，至今已有近百年历史。

中国邮政储蓄银行行长吕家进表示，邮储银行自成立以
来，始终坚持普惠金融理念，依托遍布城乡的网络优势，坚持服
务“三农”、服务中小企业、服务社区的市场定位，与其他商业银
行形成良好互补，有力支持了国民经济建设和社会发展，也实现
了自身健康快速发展。

成立8年多来，邮储银行从一家经营单一负债业务的储蓄
机构，转型成为一家全功能商业银行，打造了涵盖零售业务、公
司业务、国际金融、金融市场、资产管理等在内的现代银行业务
格局。

截至今年9月末，邮储银行拥有营业网点超过4万个，服
务客户近5亿人，是全国网络规模最大、覆盖面最广、服务客户
最多的商业银行；资产规模近6.8万亿元，位居中国商业银行第
6位；信贷资产不良率0.82%，约为银行同业平均水平的一半；拨
备覆盖率达274%，利润增长率、资本回报率等关键指标均达到
银行同业优秀水平。

观察邮储银行快速崛起，在于其一直坚守普惠金融理念，探

索出了一条独具特色的大型零售银行践行普惠金融的商业可持
续发展之路。同时，邮储银行持续深化改革，推动业务转型升
级，稳步推进多元化战略，成立了中邮消费金融公司，积极筹备
金融租赁公司，综合化经营取得良好成效。

“邮储银行通过多种业务之间的相互配合、协同推进，形成
良性循环，助推普惠金融发展，为客户提供全方位、多层次金融
服务。”吕家进表示。

据了解，邮储银行的4万多个网点，覆盖全国98%的县域，
在服务“三农”、小微企业和社区方面具有天然优势和巨大潜力，
并取得显著成效。

与此同时，邮储银行“普之城乡，惠之于民”的普惠金融形象
和勇于承担社会责任的大行形象深入人心，荣获了“最佳零售银
行”、“最具成长潜力银行”、“最佳普惠金融服务银行”、“最佳风
险管理银行”等荣誉。在2015年全球银行1000强排名中，邮储
银行位居第23位。评级机构对邮储银行的主体信用评级和债
券信用评级均为“AAA”。

引战布局：

世界与中国互利共赢的典范例证

成立8年多来，“改革”始终是邮储银行工作的主旋律。党
中央、国务院，以及财政部、人民银行、银监会等部委，着眼于国

家经济和金融体制改革大局，明确要求邮储银行要加快推进引
入战略投资者工作，以增强竞争能力。

“邮储银行在探索特色化发展道路过程中，更是深刻感受到
了改革对银行转型发展的关键作用，多年来持续推进相关工
作。”吕家进说。

吕家进介绍，邮储银行于2014年6月9日正式启动引进战
略投资者工作，历时一年多，历经两轮竞标和多轮谈判。在引战
过程中，邮储银行以“引资金、引机制、引资源、引技术、引智力”
作为目标，严格坚持“标准统一、分类择优、透明合规”的原则，打
造引战工作的“阳光工程”。

据了解，邮储银行与战略投资者之间，将以平等互利、资源
共享、优势互补、长期合作、共同发展为原则，着眼于商业银行转
型发展趋势，在渠道拓展、客户挖掘、产品创新、风险管理、技术
支持和人力资源开发等方面开展合作，目前已经确定了一揽子
合作计划，涉及诸多领域。

为确保战略合作落地生根，在合作机制上，邮储银行将与战
略投资者共同成立指导委员会和联络办公室，保证双方人员的
深度参与、密切配合；在合作形式上，战略投资者将通过培训讲
座、专题指导、交流研讨、专家派驻、提供跟岗实习等多种形式对
邮储银行进行支持，确保合作成效。

邮储银行此次引进战略投资者的成功，是中国经济金融体
制改革框架下，国有商业银行改革的一项新成果。“这充分表明，
世界对中国经济发展有期望，对中国金融体系和银行业的稳健

性和盈利性有信心。”吕家进认为。
邮储银行将通过此次引战，持续完善公司治理，提高经营管

理能力，进一步提升综合实力。战略投资者将通过入股邮储银
行，分享中国经济发展的成果、中国金融市场改革创新的红利以
及邮储银行未来成长的收益。

“这是邮储银行与战略投资者的双赢合作，也是世界与中国
互利共赢的典范例证。”吕家进说。

据了解，近期，邮储银行将与各家机构完成资本金交割工
作。邮储银行本次战略引资由中金公司和摩根士丹利担任财务
顾问，海问律师事务所和达维律师事务所担任法律顾问，普华永
道担任审计师。

未来发展：

建设有特色的大型零售商业银行

在邮储银行与战略投资者的合作计划中，公司治理、业务转
型、风险管理是重点内容。

吕家进表示，引战后，邮储银行将不断完善公司治理体系，
优化公司治理机制，进一步提升董事会的战略决策水平，发挥监
事会的监督制衡作用，强化经营管理层的战略执行能力，不断提
高公司治理的运作效率和质量。

同时，邮储银行也在积极布局业务转型。在全面建成小康
社会和促进城乡一体化发展的大背景下，中国经济继续保持中
高速增长态势，高净值客户对商业银行的贡献度将进一步提
升。随着融资模式向多元化发展，商业银行的公司金融和金融
市场业务也将迎来新的发展机遇。为此，邮储银行选择瑞银集
团、摩根大通、星展银行和中国人寿作为战略投资者。“邮储银行
希望汲取其经验与技术，进一步加快零售业务升级、公司业务拓
展、金融市场业务创新。”吕家进说。

在互联网金融和普惠金融方面，为实现线上线下资源的有
机融合，巩固并提升普惠金融领先优势，邮储银行选择蚂蚁金
服、腾讯、中国电信和国际金融公司作为战略投资者，希望借助
其专业优势和影响力，进一步强化在互联网金融和普惠金融领
域的战略布局。

风险管理能力是商业银行的核心竞争力。8年多来，邮储
银行坚持审慎经营理念，在风险管理上取得了良好成绩。“面对
复杂的国际经济金融形势变化，特别是利率市场化、人民币国际
化、商业银行综合化经营所带来的新的风险点，邮储银行需要进
一步提高风险管理能力，努力使风险管理保持同业领先水平。”
吕家进说。

为此，邮储银行选择摩根大通、淡马锡、加拿大养老基金投
资公司作为战略投资者。吕家进表示，“我们希望借鉴国际一流
金融机构的风险管理理念、经验与方法，把邮储银行打造成一家
稳健经营、风控良好的百年银行。”

引进战略投资者，将开启邮储银行改革发展的新篇章。吕
家进表示，“十三五”期间，邮储银行将以转变发展方式为主线，
围绕培育差异化竞争优势，通过持续深化改革和加快管理创新，
不断推动转型发展。

下一步，邮储银行将按照改革初期明确的“股改-引战-上市”
三步走计划，稳妥有序地推进上市工作。“我们致力于把邮储银行
打造成为一家公司治理机制健全、价值创造能力突出、风险管理水
平一流、核心竞争优势独特、社会公众形象良好，有特色的大型零
售商业银行，不辜负股东和社会各界的期望。”吕家进表示。

世界对中国经济有期望 对中国银行业有信心

中国邮政储蓄银行成功引进战略投资者
融资规模451亿元，中国金融企业单次规模最大的私募股权融资

当前，很多年轻父母因为工作繁忙或其他原因而将孩子交由父母抚
养，使隔代抚养成为很普遍现象。如今常听到“现在的孩子真不好带
啊”、“瞧这一身的毛病都是他姥姥、姥爷（爷爷、奶奶）给惯的”、

“当初你们非得让生的，怨谁呀”……这不能不算是隔代抚养所带来的
烦恼。近日，记者就这一现象，在市民中进行了采访。

老人全力带孙儿 父母管教成空谈
“妈妈生，外婆养，爸爸回家就上网，外公天天菜市场，爷爷奶奶

来欣赏。”这个顺口溜是市民王女士家育儿环境写真。在市区内开女装
品牌专卖店的王女士提起6岁的儿子满脸无奈地说：“唉，这孩子，让
我父母给惯得不像样。”王女士32岁时才生了儿子，双方父母都极疼爱
这个孙儿。孩子断奶后，王女士的母亲以从教数十年及退休的优势争得
了带外孙儿的机会，将孩子接到自己家中。王女士和老公乐得大放手，
恢复二人世界好不惬意。但渐渐地，王女士发现母亲对外孙的爱过了
头。母亲则说：你小时条件不好，我要把对你的亏欠补在外孙儿身上。
而王女士的公婆则以不能让孙儿输在起跑线上为由，不断输送美食、新
式电动玩具等以示厚爱。在这样的氛围中，孩子形成了任性、唯我独尊
的习惯。有时王女士和老公忍不住说两句，小家伙就理直气壮地说：

“这是我和姥姥的家，我讨厌你们，回你们的家去。”听着儿子的这些
话，王女士和老公有时会忍不住要管教一番。可还没等她们说两句呢，
就引来了父母的双双发难，斥责他们没耐心、伤了孩子的自尊心……如
今，王女士很后悔，当初不该图一时轻闲，将儿子交由父母带，这以后
的教育可咋办啊?

媳妇生娃算交差 婆婆带孙很无耐
星期五一大早，家住长庆小学附近的刘女士接到儿子的电话，星期

六要和媳妇去长春参加同学聚会，孩子就放在她这不接了。
刘女士孙女今年9岁，上小学三年级。孙女自上幼儿园就被送到她

这里。那时老伴身体尚好，退休在家的她接送孩子倒也忙得过来。可一
年前，老伴儿患糖尿病，刘女士提出让孩子回自家去住。媳妇当即表示，
自家离学校远，不方便接送。儿子坚持接孩子回去的，两天后，孙女哭着
给她打电话说：“奶奶我想回你们那，爸爸妈妈因我回家成天吵架要离婚
呢！”孙女的话刺痛了刘女士的心，无奈，她主动上门接孙女回来。于是，
只有周六、周日孙女回自家住。有一个周日，孙女在家没能按时吃上饭。
事后，刘女士得知把儿子骂了。没想到，儿媳妇找她吵架理直气壮地
说，当初是你们成天要抱孙子的，给你们生了让帮带带就推三说四的，
你们有没有点责任心……刘女士说，孙女很懂事，每次回父母家那都小
心翼翼的，唯恐引发事端。如今，孙女小小年纪就敏感不自信，刘女士
担心长此下去，会影响孙女的身心健康。

老人过分的关爱 宝宝入托难怪谁
“坏……爸爸，我要去奶奶家，不上幼儿园……”在白城十三中

附近某民营幼儿园门口，一个5岁左右的男孩儿声嘶力竭的在父亲
怀里哭喊着、挣扎着，而父亲将他交到幼儿园老师的怀中后，迅速
跑出门外坐到车上，这名董姓父亲介绍，孩子自出生就由母亲和岳
母帮着带。今年春季，夫妻二人送儿子上幼儿园后，董先生的母亲
因担心孙子，常到幼儿园探视、陪伴，致孩子先后被两家幼儿园劝
转园。由于董先生工作忙、妻子独自带不了孩子，儿子晚上由奶奶
负责从幼儿园接回就去那边住，周六周日也不回家。前段时间，董
先生接到幼儿园老师的电话说，儿子快半个月没上幼儿园了。回家
一问，竟是母亲心疼孙子怕在幼儿园受约束，背地让孙子在家放松
放松。董先生不顾母亲反对，坚持要送儿子到幼儿园。于是，第一

天送就出现了开头那一幕。董先生的妻子则认为，婆婆以老方式带孩子、观念不能与时俱进，
已极大地阻碍孩子的成长了。

目前，纵观隔代抚养带来的问题，有社会大环境的客观性，更有人为性。不少年轻父母将孩子当
成是降低生活质量的“千斤坠”，不负责任的将孩子推给老人。于是，老人责无旁贷担起全职或兼职育孙
的担子。但实践证明，隔代教育利弊参半。在老人身体及生活条件允许的条件下，充分利用他们平和的心
态、丰富的生活经验，为年轻父母解决后顾之忧不失上策。但是也要看到老人有受历史条件和自身年龄特
点的局限，不可避免地存在一些教育、理念上的不利因素。尤其，老人很容易产生一种补偿心理，把对子女
的爱以及对孙辈的爱全部集中到孙辈的身上，过分迁就、宠爱，导致孩子出现任性、依赖性强、与父母对立
情绪及生活自理能力低下等问题。值得注意的是，很多业内人士指出的，孩子出生的前几年，如父母不能
陪伴在其身边，就很容易产生一种被抛弃的感觉，在内心深处留下阴
影。这就提醒年轻的父母要尽职尽责做好自己份内的事情，不要过
度依赖老人而放弃陪伴教育孩子的最佳时机；老人要适度放手，做到
关爱有度。只有这样，才能教育出身体健康、内心阳光的孩子。

本报讯（蓝天明）白城中
心医院是三级综合性医院、吉
林省西北部地区及外省周边县
市的医疗、教学、科研、急救
中心。2015年9月，该院放射
线科装备了目前世界上最先进
的德国西诺德--颌骨曲面断层
牙片机，并与口腔科联合合

作，医疗效果得到了百姓的认
可。该机拍摄过程更加安全、
舒适、快捷，可以清晰呈现每
一颗牙齿的健康状况，为医师
确诊是否有蛀牙、智齿是否长
歪、根尖是否有慢性炎症、牙
周是否发炎以及颌骨是否有病
变等提供精准数据。

本报讯（王志华 李
文广）进入 12 月份以
来，镇赉县连续降雪，路
面湿滑，给行车带来了不
便。针对农民进城卖粮交
通事故多发问题，镇赉县
交管大队靠前服务，为农
民卖粮车辆开辟“绿色安

全通道”。
该大队派出城镇中队

两个勤务组，对镇赉县铁
北杂粮杂豆市场每天近百
台售粮车辆进行监管，根
据自身实际情况制定合理
的勤务模式，组织警力加
强辖区重点时段及重点路

段的动态管控，切实提
高路面见 警 率 及管事
率，净化了辖区的行车
秩序。在狭窄地段路边
设置路标警示牌，提醒
过往农用车驾驶员注意
交通安全。在城乡接合
部设立交通安全服务点，
向农民机动车驾驶人发放
交通常识宣传单、交通法
规手册等交通安全宣传资
料，为进城机动车开辟

“绿色安全通道”，保证农
民卖粮进城畅通无阻。

本报讯（记者汪伦）近
日，洮北区农民工法律援助接待
服务窗口在洮北区法律援助中心
和洮北区工会职工服务中心同时
正式挂牌成立。

农民工法律援助便民服务
窗口的设立，丰富了洮北区便
民服务途径，推进了洮北区法
律援助服务工作。权益受到侵
害的农民工可到洮北区工会职

工服务中心提出申请，经登记
初审后，移交法律援助中心，
或直接到洮北区法律援助中心
提出申请。法援中心接到申请
后，简化法律援助受理审查程
序，为受援人提供方便、快捷
的法律服务，达到了实实在在
地为困难群众提供法律服务的
目的，实现了法律援助的应援
尽援。

12月21日，一位技术人员在三七土壤改良配方试验示范区里察看环境湿度
和三七种苗生长情况。

2014年，云南省文山壮族苗族自治州砚山县盘龙乡苗族三七种植专业户余
育启，在他的万亩三七种植基地农场里建成占地500亩的文山三七科技示范园，
与文山三七研究院及云南农业大学合作构建了“现代三七技术研发平台”，开展
三七种苗培育和种植技术攻关，取得成效。

目前，该研发平台专家选育的两个三七新品种已获得相关机构认证，研发基地
农科人员在三七科技示范园里实施的三七工厂化育苗、有机三七无农药种植、林下
三七套种等三七科学栽培实验也取得成功，并开始向广大种植农户推广培训。

新华社记者陈海宁摄

白城中心医院成功引进
“德国西诺德--颌骨曲面断层牙片机”

洮北区农民工
法律援助接待服务窗口正式挂牌成立

镇赉县交管大队
为农民卖粮车辆开辟“绿色安全通道”

本报讯（董海军 刘志强
姜宽裕）近日，洮南市市场监督
管理局通达管理所以辖区道路
周边、建筑物外围、运动会场为
重点区域，以户外广告牌匾、
横幅、广告宣传单为重点对
象，专项整治未按要求发布或
发布虚假违法广告等违法行
为，进一步规范辖区户外广告
发布秩序。

该管理所本着“规范引
导、重点打击”的原则，通过
对辖区内广告牌匾、过路横
幅、户外散发的宣传单进行全
面检查、清理，依法查处未经

登记擅自发布户外广告、未按
要求发布或发布虚假违法广告
等违法行为。同时对新《广告
法》中明令禁止使用的“最高
级、国家级、最佳、顶级”等
词汇进行了重点排查，发现问
题，及时处理，做好广告发布
者、场地提供者的宣传讲解工
作，引导其规范经营、依法发
布广告。截至目前，他们共出
动执法人员56人次、检查户外
广告牌匾28块、检查户外广告
宣传单5类、规范各类户外广
告用语12条，营造了公平竞争
的市场环境。

自从“打盗骗保民安”专项行动开展以来，
通榆县公安局经侦大队严格落实各项工作措施，
加大破案、追逃力度。近日，他们巧用区域警务
协作机制，与农安警方密切配合，在一旅店内成
功将涉嫌合同诈骗的网上在逃人员齐某抓获。

2015年7月16日，通榆县公安局经侦大队
接到白城市刘某报案称：开通镇居民齐某以经商
名义向其借款，并许诺以高利息回报为诱饵，
2010年前分数次共借给齐某30万元人民币一直

未还。因近期齐某藏匿，在索要无果的情形之下
才报案。

接案后，经侦大队长王润富立即向局领导汇
报。局领导对此案高度重视，责令经侦大队要上
网通缉，尽快破案，追回被骗款项，还安于民。
经侦大队立即对此案展开侦查，经询问受害人刘
某得知：2010年齐某为其打了30万元欠条，后
期受害人多次催要，齐某以做生意亏赔为由，一
直拖欠不还。2014年5月份，齐某在该欠条上

写下用开通镇三间瓦房（96平方米）做抵押的
协议后，就隐藏起来。

为尽快找到嫌疑人，通榆县公安局政委杨国
辉、副局长王乃文多次召开案情研判会。经查，
齐某抵押的房屋产权不是其本人的。经侦大队一
边在通榆境内开展布控，一边开展区域警务协作
机制，积极向周边公安机关发出网上在逃人员齐
某信息，并请求各地在专项行动中密切配合、协
助抓捕。

12月9日，农安县公安局德彪派出所将潜
藏在旅店的齐某成功抓获。随后，通榆县公安局
经侦大队将齐某带回。经讯问，齐某对诈骗刘某
30万元人民币的犯罪事实供认不讳。

现犯罪嫌疑人齐某已被刑事拘留。

巧用区域警务协作侦破30万诈骗案
●宫庆鑫 胡海学 本报记者 薄秀芳

洮南市市场监管局通达管理所
整治规范户外广告

民生热点
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